Prodejni trénink

Total cost of ownership

»V ramci konkurence jsou nase vyrobky Siroko daleko nejdrazsi.” Pokud to plati
pro Vas, musite pouzivat argumentaci zaloZzenou na konceptu ,total cost of
ownership“. Typické je to pro prodej strojli, zafizeni, celkt, ale i HW/ SW,
spotrebniho zbozi i sluzeb s vysokou pridanou hodnotou.

Pofizovaci cena je jen vrcholem ledovce. Celkové naklady, které souvisi
s provozem produktu (Ci sluzby) za dobu Zivotnosti
jsou mnohem vysSi. To musi Vasi obchodnici
s prehledem a jistotou vysvétlit Vasim klientim.
Jinak bude konkurence vzdycky ,levné;jsi“!
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Tréninkovy den je postaven tak, aby se v ném stfidaly prvky her, skupinové diskuze a sdileni best practice.
Zakomponovdadny jsou tréninkové ulohy - zkousime situace typické pro dané téma v rolovych hrdch.

T&Sim se na spolecny trénink.

Lektor, kou¢ a konzultant s vice neZ 20letou praxi v obchodé a managementu. Vede tréninky
obchodnich a manazerskych dovednosti a provadi individudlni koucink.

Svou profesni kariéru rozvijel v oblasti fizeni obchodu, stal u zrodu nejvétsi stavebni spofitelny v Ceské
republice. Ridil obchod v oblasti retailu v zahraniéni bance. V letech 2005 — 2014 byl spolumajitelem

a obchodnim feditelem spolecnosti Everesta. Diky své jazykové vybavé spolupracoval se zahrani¢nim
managementem firemni klientely.

Nyni se vénuje samostatnému podnikani.
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